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affeegenuss liegt im Trend:
Professionelle Unterstiit-
zung fiir ein florierendes
Kaffeegeschift leistet Melit-
ta SystemService mit dem

Verkauf hoch entwickelter
Kaffeeautomaten und entsprechendem Zube-
hér an Grofverbraucher — umfassende Bera-
tung und technischer Kundendienst inklusive.
Zu den Kunden zéhlen Kantinen und Hoch-
schulmensen ebenso wie Systemgastronomie-
Betriebe und Gastwirte, die bei der Maschi-
nenausstattung Wert auf hohe Qualitéts- und
Hygienestandards legen.

»Kaffee hat sich zu einem In-Getrdnk entwi-
ckelt. Viele Kaffeespezialitéiten und Geschmacks-
varianten, die heute alltdglich nachgefragt wer-
den, waren hierzulande vor zehn Jahren noch
weitgehend unbekannt“, erldutert Ralf-D.
Gnewkow, Bereichsleiter Vertrieb & Technischer
Kundendienst bei Melitta SystemService.

Mit den Anspriichen der Kunden wuchsen
auch die Anforderungen an die Technik. ,Als
Komplettanbieter bauen und verkaufen wir
Profi-Automaten, die optimale Tassenqualitét
in méglichst schneller Zeit erlauben”, ergdnzt
der Vertriebschef. Bis zu 250 Tassen Espresso
pro Stunde kénnen die aktuellen Top-Maschi-
nen des Anbieters briithen - Hightech, die nur
wenig mit der herkémmlichen Kaffeemaschi-
ne gemeinsam hat. Allerdings hat Qualitit ih-
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ren Preis. Investitionen im fiinfstelligen Be-
reich sind in der Gastronomie keine Selten-
heit. Entsprechend gefragt sind bei den Kun-
den flexible Finanzierungskonzepte.

STARKER PARTNER FUR DIE
GASTRONOMIE

Viele Gastronomiebetriebe ziehen Leasing
einem Kauf vor. Die Option dazu bietet
abcfinance gemeinsam mit Melitta SystemSer-
vice im Rahmen der Branchenlgsung gastro-
solutions. Fiir unkompliziertes Handling haben
beide Partner in den vergangenen acht Jahren
ein eingespieltes Verfahren zur Priifung und
Risikooptimierung etabliert.

Der Melitta-Vertriebsinnendienst startet
auf Grundlage der Kundendaten eine Leasing-
anfrage tiber das Portal von abcfinance. , Inner-
halb von maximal 24 Stunden - oftmals schnel-
ler — priifen die Finanzierungsexperten, ob die
Kriterien zum Vertragsabschluss erfiillt sind“,
berichtet Daniela Kruse, Leiterin des Ver-
triebsinnendienstes Deutschland bei Melitta
SystemService, und ergénzt: ,Ist das der Fall,
geben sie griines Licht. Die abcfinance iiber-
nimmt nun stellvertretend fiir den Kunden den
gesamten Kaufpreis. Fiir die Dauer der verein-
barten Vertragslaufzeit zieht der Finanzdienst-
leister die filligen monatlichen Leasingraten
beim Warenempféanger ein.
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Ein Geschift mit Perspektive: Fiir immer
mehr Melitta-Kunden ist abcfinance gastro-so-
lutions zu einer echten Alternative zur klassi-
schen Finanzierung geworden. Davon zeugen
konstant wachsende Umsitze, die beide Partner
in den vergangenen Jahren damit erzielten.

Die eingespielte Zusammenarbeit macht
sich zudem bei der verbesserten Erfolgsquote
von Leasinganfragen bemerkbar. ,Wir kennen
die Spielregeln unseres Partners abcfinance in-
zwischen so gut, dass wir praktisch nur noch
aussichtsreiche Anfragen starten”, sagt Daniela
Kruse und fiigt hinzu: ,Vor allem schétzen wir
an abcfinance die schnelle unbiirokratische
Abwicklung und den prompten Service, wenn
ausnahmsweise mal etwas unklar ist.” u

UNKOMPLIZIERTES
HANDLING, EINGE-
SPIELTES PROZE-
DERE: Ralf-D.
Gnewkow schatzt die
Absatzfinanzierung
durch abcfinance,




