PRAXIS

Viele Branchen — ein Partner

_"’]ing als Finanzierungsmethode erfreut sich
er Beliebtheit bei Fachhandlern, Herstellern,

nurzwe| Vortelle dieser Form der Absatzfinanzierung.
Dasigilttauch fur die Schneidereit GmbH.

FRANZ UBELBACHER: Regionalleiter
abcfinance partner-solutions
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n den klassischen Bereichen wie
Kfz, Kopierer, Gastronomietechnik
oder IT hat sich die Finanzierung
iiber Leasinggeschifte mittlerweile
fest etabliert., Doch auch fiir viele
andere Branchen macht diese Art

der Finanzierung Sinn, wie Franz Ubelbacher,

INTERVIEW

Im Gesprach mit FACTS erlautert
Geschaftsfihrer Sascha Wien
die Vorteile des Vertriebsleasings
fur die Beteiligten und erklart,
welche Rolle die Zusammen-
arbeit mit abcfinance
partner-solutions dabei spielt.

FACTS: Wie kam die Kooperation zustande
und was beinhaltet sie im Einzelnen?

Sascha Wien: Als wir das Unternehmen im
Jahr 2004 iibernommen haben, bestand
schon eine langjahrige Geschaftsbeziehung
zwischen der abcfinance und dem Vorganger-
unternehmen. Mittlerweile hat sich die
abcfinance zu unserem Hauptfinanzierungs-
partner entwickelt. Neben dem klassischen
Leasing-Refinanzierungskonzept haben wir
auch Maglichkeiten gefunden, im Rahmen
von Sale-and-lease-back-Geschaften zusam-
menzuarbeiten. Wir haben bei beiden Re-
finanzierungsmoglichkeiten auch andere
Partner, jedoch keinen, der beide Alterna-
tiven gleichzeitig anbietet. Die abcfinance ist
aufgrund ihrer Flexibilitat und der auBerge-
wohnlich guten personlichen Betreuung stets
unser erster Ansprechpartner, wenn es darum
geht, innovative Finanzierungskonzepte zu
entwickeln und unseren Kunden anzubieten.

FACTS: Welche Modelle der Absatzfinanzierung
hescheren lhnen den meisten Erfolg?

Wien: Fur unsere Kunden macht es keinen
groBen Unterschied, ob sie direkt tber die
abcfinance finanzieren oder ob wir den
Vertrag im Rahmen eines Sale-and-lease-
back an die Leasingbank verkaufen. Wichtig
ist, dass aus steuerlichen Griinden und

Regionalleiter abcfinance partner-solutions er-
lautert: ,Sie beschert prompte Zahlungsein-
ginge und verringert das Risiko von Zah-
lungsausfillen. Zusitzlich tragt sie dazu bei,
Kunden langfristig zu binden und deren Ent-
scheidung fiir eine Investition zu erleichtern —

wichtige Bausteine fiir erfolgreiches Verkau-




insbesondere aus Griinden der Liquiditat ein
Finanzierungskonzept angeboten werden kann.
Fiir den Gebaudereiniger refinanziert sich eine
Investition in Waschtechnik klassischerweise
erst nach mehreren Jahren — stetig durch den
Umsatz, der monatlich durch die Reinigungs-
leistung erzielt wird. Von daher geht die Finan-
zierung konform mit den Umsatzen. Zusatzlich
hat der Gebaudereiniger durch das Full-Service-
Konzept immer gleichbleibende, fest kalkulier-
bare Aufwendungen.

FACTS: Wie gehen Sie bei einem Verkaufsge-
spréch in Sachen Finanzierungsheratung vor?

Wien: Wir bieten unsere Waschtechnik — exklu-
sive Zubehor — ausschlieBlich im Rahmen von
Leasingfinanzierung an. Als Argumente filhren
wir neben der festen Kalkulierbarkeit und
umsatzkonformen Aufwendungen die klassi-
schen steuerlichen Vorteile sowie die geringere
Komplexitat auf. Die Waschmaschine spielt in
der Gebaudereinigung in der Kostenrechnung
eine sehr untergeordnete Rolle. Daher méchte
sich der Gebaudereiniger nicht mit Themen der
Abschreibung, Entscheidung oder Wiederbe-
schaffung auseinandersetzen.

FACTS: Welche Unterstiitzung und Hilfestellung
erfahren Sie von abcfinance partner-solutions?

Wien: Die abcfinance ist sehr stark in unsere
Prozesse involviert. Die angebotene Portal-
I6sung garantiert schnelle Reaktionszeiten. Auch
individuell steht unser Finanzierungspartner
stets bereit, mit Kunden spezielle Lésungen zu
erarbeiten. Mittlerweile ist abcfinance zu
unserer ,,Haus"-Leasingbank geworden. Sehr
bankenuntypisch, ist die Zusammenarbeit sehr
flexibel und unbirokratisch. Die abcfinance wird
definitiv an unserem Umsatzwachstum partizi-
pieren, da wir die Partnerschaft gerne sehr
intensiv weiterfiihren machten.

fen." Hinzu kommen die ,klassischen® Vor-
teile wie Schonung der Liquiditét, Bilanzneu-
tralitit und Verkauf von kleinen Raten. Der
Mittelstandsfinanzierer abcfinance hat sich
mit seinem Geschéftsfeld abcfinance partner-
solutions auf das Thema Absatzfinanzie-
rung spezialisiert. Mit individuell gestalte-

SASCHA WIEN,
Geschaftsflhrer der
Schneidereit GmbH

Jal i

RINT0 Schneidereit GmbH

Die Schneidereit GmbH aus Solingen bietet mit ihren rund 80 Mitarbeitern
gewerbliche Waschmaschinen und Trockner fiir Gebdudereiniger, Seniorenheime
oder Friseure an. Im gewerblichen Leasing werden Produkte wie Waschma-
schinen, Trockner, Zeiterfassungssysteme und die dazugehérige Waschchemie,
Textilien wie Wischbeziige, Tlcher flir die Gebaudereiniger und spezielle Mikro-

faser-Handtiicher fiir Friseure angeboten. Die bundesweite Prasenz wird durch
erste Aktivitaten in Osterreich und Frankreich verstarkt.

Anspruch von Schneidereit ist es, ihren Kunden sehr spezifische Losungen an-
zubieten — dazu gehort die Technik selbst sowie mogliche Veranderungen in den
Arbeitsprozessen der Anwender. Durch Innovationen wie die vollautomatische
Aufbereitung der Wischbeziige in der Maschine verbunden mit der Dosierung von
Flissigwaschmittel erfillt Schneidereit Wasch- und insbesondere Desinfektions-
anforderungen nach festgelegten Qualitatsstandards.

Die enge Bindung zu seiner Kundschaft hat das Unternehmen dazu inspiriert,

mit dem Produkt ,Biometrische Zeiterfassung® eine differenzierte Lésung
anzubieten, bei der sich die Angestellten der Gebéaudereinigung tber ihren Finger-
abdruck fur die Arbeit registrieren. Schneidereit bietet ganzheitliche System-
I6sungen — und dazu gehoren Finanzierungskonzepte etwa im Rahmen von

Full-Service-Leasingvertragen.

ten Finanzierungsprodukten, einer starken
Vertriebsorientierung, unkomplizierter Ver-
tragsabwicklung und einer personlichen Be-
treuung hat sich die abcfinance zu einem
fiihrenden Finanzierungspartner fiir Unter-
nehmen aus den unterschiedlichsten Bran-
chen entwickelt. So zum Beispiel auch fiir die

Schneidereit GmbH, einen Anbieter fiir ge-
werbliche Waschmaschinen und Trockner
fiir Gebédudereiniger, Seniorenheime oder
Friseure. Diese bietet ihre Waschtechnik
mittlerweile ausschliefflich im Rahmen von
Leasingfinanzierung an.

Daniel Miiller m
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