PRAXIS

~Hakchenmachen™ war gestern

Steuerberater und Wirtschaftspriifer moderner Pragung haben sich vom , Steuerver-
walter” zunehmend zu einem strategischen Berater fiir Unternehmen entwickelt.

Um die dazu erforderliche Kompetenz bieten zu kénnen, sind das Knipfen von Netz-
werken und die Kooperation mit weiteren Experten im Sinne aller Beteiligten.

as Berufsbild des Steuerbe-
raters und Wirtschaftsprii-

fers hat sich in den vergan-
genen Jahren stark weiter-
entwickelt. Im Zuge einer
immer stidrkeren Globali-
sierung und sich dndernder Gesetze und Vor-
schriften im Finanzbereich sind Steuerbera-
ter und Wirtschaftspriifer zunehmend zu
gefragten Experten fiir Unternehmen und
Privatpersonen geworden. Und die Anforde-
rungen der Mandanten werden immer an-
spruchsvoller: Heute ist es ldngst nicht mehr
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damit getan, dass Steuerberater fiir ihre
Mandanten die Lohn- und Finanzbuchhal-
tung sowie die Erstellung der Steuererkl-
rungen erledigt haben.

STRATEGISCHE BERATUNG

Steuerberater — von denen nach Angaben
der Bundessteuerberaterkammer bundesweit
aktuell circa 88.000 zugelassen sind - sollen
heute vorbeugend, vorausschauend und bera-
tend titig werden, insbesondere wenn es um
Fordermoglichkeiten, Zinskonditionen oder

um giinstigere Abschreibungsmaéglichkeiten
geht. Mehr und mehr sind Steuerberater also
vor die Aufgabe gestellt, Beratung in betriebs-
wirtschaftlichen und unternehmensstrategi-
schen Fragen zu leisten. Ein weiterer Trend:
Entspricht die Beratungsleistung eines Steu-
erberaters oder Wirtschaftspriifers nicht den
Vorstellungen seines Mandanten, wechselt
dieser schneller als noch in der Vergangenheit
zum Wettbewerber.

Vor diesem Hintergrund ist es erforderlich,
dass sich Kanzleien und Sozietdten den Gege-
benheiten des Marktes anpassen und ihren




Finanzierung

n eine bedarfsgerechte und diffe-
eratung bieten. Um diesen gestie-
orderungen entsprechend zu han-
ch die Steuerberatungsgesellschaft
imich & Partner (GHP) darauf spe-
on Anfang an ein enges Netzwerk
len einzelnen beratenden Berufen
riedenen Institutionen zu kniip-
82 von Bernd Hamich und Giinter
riindete Kanzlei mit Sitz in Duis-
iinf weiteren Standorten in Diis-
efeld, Essen, Meifen und Wesel
70 Mitarbeiter und berit in erster
e und mittelstindische Unterneh-
Privatpersonen.

ipfen von Netzwerken zur Erweite-
eistungsspektrums wurde von den
ndern bereits frith verinnerlicht.
i Jahre nach der Griindung wurde
anwalt eingestellt, der heute mit
ren Partnern eine eigenstindige
treibt. Im Jahr 1992 griindete die
Blirogemeinschaft mit der Wirt-
fungsgesellschaft capcon, um im
- Revision und Wirtschaftspriifung
erungen der Mandanten besser zu
| den folgenden Jahren baute die
ationale Beratungsnetzwerke mit
ten Kollegen auf. So besteht der
nke der international agierenden
ft TTN (Transnational Taxation
larin, interdisziplindre und fach-
1de Beratungsprojekte durch eine

N

. H:;'v Zukunft

»Zu einer bedarfsgerechten und
differenzierten Beratung gehort
auch die Beantwortung aller
Fragen rund um alternative

Finanzierungsformen.”

GUNTER GRUTER, Steuerberater und«
vereidigter Buchprifer bei der GHP

unabhingige Netzwerkorganisation aus Steu-
erberatern, Wirtschaftspriifern, Rechtsanwiél-
ten und Consultants realisieren zu kénnen.
+Wir verstehen uns als kompetenter und 16-
sungsorientierter Partner bei allen Aufgaben-
stellungen, die sich aus dem Ziel einer wirt-
schaftlichen und innovativen Unternehmens-
fithrung ergeben”, beschreibt Giinter Griiter,
Steuerberater und vereidigter Buchpriifer bei
der GHP, das Selbstverstindnis der Kanzlei.

LANGJAHRIGE KOOPERATION

Um die Mandanten bei allen Fragen rund
um die Moglichkeiten alternativer Finanzie-
rungsformen, wie etwa dem Leasing mobiler
Giiter oder Factoring, noch besser beraten zu
kénnen, hat die GHP eine Kooperation mit der
abcfinance, einem auf Finanzierungsprodukte
fiir mittelstdndische Unternehmen speziali-
sierten Anbieter, geschlossen. Dabei agiert die
GHP fiir abcfinance sozusagen als Netzwerk-
partner, wie Griiter erldutert: ,Im Beratungs-
gespriach mit unseren Mandanten erértern wir
bei Investitionsvorhaben Finanzierungsmaog-
lichkeiten wie beispielsweise das Leasing. Sig-
nalisiert der Mandant Interesse, wird der Ver-
triebsmitarbeiter und Gebietsleiter Nord der
abcfinance, Randolf Steinhoff, zu weiteren ge-
meinsamen Gesprichen einegeladen. sodass

Zusammenarbeit hat sich nun bereits seit 15

Jahren bewdhrt. Seinerzeit wurde die GHP {iber
den Leasingverband auf abcfinance, ein Mit-
glied der traditionsreichen Unternehmens-
gruppe Wilhelm Werhahn KG, aufmerksam.

Aufgrund der langjdhrigen Zusammenar-
beit sind die Mitarbeiter der GHP mittlerweile
mit dem Leistungsspektrum der abcfinance
gut vertraut und in der Lage, dieses auch hin-
sichtlich verschiedener Vertragsvarianten wie
etwa saisonaler, progressiver oder auch de-
gressiver Ratenverldufe den Mandanten ge-
geniiber zu erldutern. ,Als Steuerberater ver-
fiigen wir tiber fundiertes Wissen alternativer
Finanzierungsmoglichkeiten und kénnen so-
mit Mandanten gegeniiber alle Pro und Kont-
ras in der Gesamtheit darlegen”, erldutert
Griiter die Vorziige der Kooperation fiir die
Kanzlei und die Mandanten.

Im Laufe der langjdhrigen Kooperation hat
Griiter die abcfinance als einen verlésslichen
und vertrauensvollen Partner kennen- und
schitzen gelernt, der in Lage ist, schnell und
unkompliziert Finanzierungsentscheidungen
zu treffen. ,Mit der abcfinance haben unsere
Mandanten einen zuverldssigen Finanzie-
rungspartner an ihrer Seite, bei dem ihre un-
ternehmerischen Aktivitdten auf einem soli-
den finanziellen Fundament stehen®, sagt
Griiter. Vor allem auferund der Kundennihe




